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Drodzy Przedsiebiorcy

Jaka jest Pani/Pana pierwsza mysl, kiedy przekraczacie prég swojej firmy? Bywa, ze mysl ta pojawia si¢ zaraz po przebudzeniu?
Do diaska! - czgsto w ogdle nie znika?

Moja mysl jest taka, by zrobi¢ cos jeszcze lepiej, udoskonali¢, rozwingé, i wiadomo - sprzedad. Ale tak sprzedad, zeby potem spokojnie
i dobrze si¢ spalo. Podobnie jak Pani/Pan, jestem polskim przedsi¢biorcg. Zarzadzam duzym zespolem ludzi, posiadam dobrze pros-
perujaca firme produkeyjng, kupuje, sprzedaje, projektuje, codziennie podejmuje duzo waznych decyzji i wraz z moimi pracownikami
dostarczam na rynki wielu krajow opakowania tworzywowe. Ale od jakiego$ czasu pewna MYSL nie daje mi spokoju. Dlaczego my -
polscy producenci - nie potrafimy wspierac¢ si¢ nawzajem? I dlaczego tolerujemy, ze sktad znanych herbatnikéw maslanych w Niemczech,
to: mgka pszenna, cukier, masto 12 proc., a w Polsce: maka pszenna, cukier, olej palmowy, masto 5 proc.? Dodam, ze oba produkty
kosztujg podobnie...

Panskie produkty potrzebuja opakowan. Zreszta, ktoz ich nie potrzebuje? Ale uwaga! Apeluje - prosze kupowal nasze, polskie
opakowania. Polska silnymi opakowaniami stoi! Mamy wiedze, know-how i wspanialych pracownikéw oraz specjalistow. Ciagle
sie rozwijamy i zdobywamy kolejne patenty. Czy wie Pani/Pan, ze w Chicago pakuja stynne cukierki Jelly Bell na linii pakujacej
polskiej firmy spod Wtoctawka? A opakowania z fabryki w Przylepie dominuja w Europie Zachodniej? Platynki z Raszyna tez wojuja za
oceanem. Moimi wiadrami z opatentowanym systemem Double Lock dwa lata temu zachwycili sie Szwajcarzy i Brytyjczycy.
A ja chcialbym zeby polscy konsumenci tez korzystali z tych rozwigzan. Dlaczego ciagle jestesmy gorszym sortem i dlaczego kupujemy,
na przyktfad, niemieckie produkty? Skoro nasi zachodni sasiedzi, od wielu zresztg lat, wybieraja towary i ustugi swoich przedsi¢biorcow,
kierujac sie¢ wyuczonym, od dawna dobrze pojetym protekcjonizmem gospodarczym, utrudniajac, a wrecz paralizujac kontakty hand-
lowe z polskimi firmami? Pozwole sobie poda¢ okrutne przyklady.

Otéz Niemcy, oceniajac wspomniany (wyrézniony Europejska Nagroda Jakosci 2015) system opakowan Double Lock, uznali go
za bezkonkurencyjny i... nie dopuscili na swoj rodzimy rynek. Rynek, ktory nie bez powodu jest uznawany za bardzo hermetyczny,
a polskie produkty i ustugi, ktore sg czesto znacznie lepsze jako$ciowo, atrakcyjniejsze, o nieosiagalnym dla niemieckich producentéw
stosunku jakosci do ceny, napotykaja ogromne problemy formalne, aby trafi¢ do niemieckich konsumentéw. Albo nasz URSUS,
gdzie dopiero interwencja wicepremiera spowodowata, ze firma ta nie ma juz probleméw z rejestracja swoich ciagnikéw i przyczep
w Niemczech. Dzieki temu w ciagu miesigca trzykrotnie zwigkszyta sprzedaz swoich maszyn w tym kraju! Podobnie - ostanie problemy
PESY (wy$mianej przez niemieckie media), a takze polskich producentéw ubran czy firm przewozowych? Dlaczego nasi handlowcy
muszg jezdzi¢ samochodami na niemieckich tablicach rejestracyjnych zeby méc podja¢ handlowe negocjacje?

Badzmy solidarni, ze sobg. Nie tylko z uwagi na wysoka jakos¢ naszych produktéw (przyktad ciastek - my nie oszczedzamy na jakosci),
ale tez ze wzgledu na szacunek dla pracy milionéw Polek i Polakdw. Coraz wiecej 0sdb i firm juz zaczelo to czynié, zastepujac zagraniczne
produkty i materialy wyrobami najwyzszej klasy rodzimego pochodzenia. Myslmy globalnie, zdobywajmy $wiatowe rynki, rozstawiajmy
nasza polska wysoka jakos¢, ale dziatajmy rowniez lokalnie. Polak Polakowi juz nie ma by¢ wilkiem ale partnerem.

W obliczu $wiatowego zagrozenia zaczeliSmy docenia¢ polskie Pomorze, Kaszuby, Bieszczady - tu coraz czgsciej spedzamy wolny czas.
Wybieramy produkty regionalne, wytwarzane przez polskich rolnikéw i rzemieslnikéw. Zreszta — najlepsze. Wspotpracujmy zatem

w naszym biznesie. Ja z calego serca zapraszam do siebie, do swojej firmy! Porozmawiajmy

Z nadzieja, ze myslimy podobnie
Konrad Ruminski
Wiasciciel Plast Service Pack
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